COMMERCIAL B2B PARTENAIRES (H/F) –Stage long, BUSDEV008
Ile-de-France, Paris centre 
Donnez un futur à votre carrière…
Futureo est  une société  de services financiers délivrant une offre à la fois B2C et B2B. Avec un positionnement novateur unique en France et en Europe, la société connaît une croissance forte et rapide. Ses innovations de produits et services ont reçu de nombreux prix et récompenses dans le domaine de l’innovation et la finance. Secteurs d’activité : banque, assurance, monétique, programmes de fidélité et relation client, E-commerce, Grande distribution. Rattachement à une cause positive. Plus d’informations sur www.futureo.fr.
Description de la mission :
Rattaché à la Direction Commerciale, vous êtes en charge de développer le réseau commercial de commerçants partenaires. Vos missions couvrent :

· Prospection de nouveaux clients / affiliés, 
· Développement des opportunités de ventes

· Négociation avec les décideurs (Commerçants indépendants, professionnels de la restauration et de la santé) jusqu'à la signature des contrats.
· Optimisation de la relation commerciale Client / Affilié (RDV réguliers, contacts téléphoniques, bilans d'activité, …)

· Gestion des opportunités et du reporting CRM de la prise de contact à la signature des contrats.
· Interaction avec les différents services de l'entreprise (administration des ventes, juridique, force de vente,…)
Ce poste est orienté vente et développement commercial au sein d'une équipe dynamique et performante. 


Profil recherché :
· Capacité à créer des relations :
· Excellent niveau d’expression particulièrement à l’oral

· Aisance téléphonique auprès de décideurs d’entreprises (gérants, associés, PDG,…)

· Bon relationnel : capacité à influencer, trouver des appuis et surmonter des difficultés
· Capacité d’organisation :
· Bonne organisation, autonomie
· Rigueur et sens des priorités
· Capacité commerciale :
· Force de persuasion et tenacité
· Sens de l’argumentation commerciale, discours par la preuve
· Gestion optimale des relances et du suivi des opportunités
· Goût prononcé pour la vente et le challenge
· Dynamisme et disponibilité
· Background :
· En contrat d’apprentissage, Stage , BAC + 2 ou Ecole de commerce
· Expérience réussie dans la vente de services par téléphone ou en démarchage physique à des TPE/PME


Type de contrat : Stage long
Lieu : Paris / Ile de France

Rémunération : stimulante et évolutive (fixe + variable)
Référence de l’annonce : BUSDEV008
Contact : envoyer CV+lettre motivation à ressourceshumaines@futureo.fr 
