Société

· Société : Philip Morris France S.A.S. 

· Groupe d'appartenance : ALTRIA 

· Secteur d'activité : Agro-alimentaire - Grande Consommation 

· Adresse : 192 avenue Charles de Gaulle 

· Code postal : 92523 

· Ville : Neuilly sur Seine 

· Pays : France 

· Description de la société : 

· N°1 du marché du tabac en France, notre activité principale est de commercialiser nos produits auprès de notre réseau de distribution. 

Contenu de l'offre

· Référence : PV0106/HUB 

· Intitulé : Promoteurs des ventes 

· Poste rattaché à la fonction : Commercial / Vente 

· Description de la mission : 

· Et si vous exerciez votre métier autrement ? 

· En développant des relations de confiance. 

· En faisant preuve d’ouverture d’esprit et de créativité au quotidien. 

· En allant toujours plus loin. 

· Car pour saisir chacune de nos multiples opportunités, il faut aimer se dépasser. Cet objectif fait de nous des leaders (41,7 %* du marché français) et des acteurs majeurs sur le plan international. Une ambition qui fait toute la différence. 

· Dans ce contexte, nous recrutons en Ile de France, Bretagne, Auvergne, Rhônes-Alpes, PACA, Haute Normandie et Centre. 

· Profil souhaité : 

· Un programme de formation ambitieux, des marques reconnues, des outils de vente particulièrement performants. Tels sont les atouts de Philip Morris France S.A.S qui vous permettront de réussir dans votre mission de Promoteur des Ventes auprès du réseau des débitants de tabac. 

· Responsable de l’implantation et du développement de nos produits sur le marché français, vous instaurez un véritable partenariat avec les débitants, grâce à votre sens relationnel, votre organisation et votre force de conviction.

· Bac 2/5, vous êtes débutant ou avec une première expérience de la vente. Votre autonomie et votre réactivité vous permettront de vous investir au sein d’une entreprise exigeante et dynamique, qui favorisera votre épanouissement. Philip Morris France S.A.S vous propose un programme de formation complet, une rémunération fixe sur 13 mois, un véhicule de fonction et de nombreux avantages sociaux. Et de véritables perspectives d’évolution.

· Si vous êtes intéressé pour nous rejoindre, sélectionnez votre région sur le site www.hobsons.fr : http://www.hobsons.fr/as/frontoffice/to_recherche.php?id_recruteur=334&a_la_une=1 

· Année(s) d'étude : 2ème année, 3ème année ou 3ème cycle 

· Date de début du stage : 2/1/2006 

· Durée du stage : 2-3 mois 

Localisation du poste

· Ville : Ile de France, Bretagne, Auvergne, Rhônes-Alpes, PACA, Haute Normandie et Centre 

· Pays : France 

Adresse réponse

· Par dépôt de candidature sur le web : www.hobsons.fr/as/frontoffice/to_recherche.php?id_recruteur=334&a_la_une=1 
